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Per i commercialisti un ruolo
nel rating del merito di credito

BANCA E IMPRESA

Ai professionisti il compito
dell’analisi
quantitativa e qualitativa

Alessandro Germani

In un sistema finanziario banco-
centrico, come quello italiano, il
ruolo del commercialista riguarda
la pianificazione economico finan-
ziaria e il cosiddetto “rating advi-
sory” per una corretta interlocuzio-
ne con labancae conicanali di fi-
nanza alternativa. E quanto emerge
dal documento «Rating Advisory e
Pianificazione Finanziaria allaluce
dell'evoluzione del quadro regola-
mentare: il nuovo rapportobanca-
impresa eilruolo del Commerciali-
sta» di Cndcec e Fondazione nazio-
nale dei commercialisti diffusoieri.

Il sistema creditizio risente dei
requisiti sempre piu stringenti di
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capitale per le banche e del pro-
blema dei crediti deterioratiin un
contesto in cuil'incidenza dei fi-
nanziamentibancarisul totale dei
debiti finanziari sfiora oggi il
60%, valore piu elevato traiprin-
cipali Paesi dell'area euro. Diviene
quindi fondamentale la percezio-
ne e la valutazione del rischio;
pertanto il commercialista dovra
occuparsi dell'attivita di rating
advisory per l'impresa, che ricom-
prende la due diligence e la piani-
ficazione economico-finanziaria,
il monitoraggio periodico elaco-
municazione finanziaria. Il tutto
conloscopodifacilitarel'accesso
al credito delle Pmi.

Il rating infatti determinale con-
dizioni di accesso al credito, basate
sutrearee diindagine. L'analisi an-
damentale attiene ai rapporti stori-
cidell'azienda con il sistema credi-
tizio, ein essa gioca un ruolo fonda-
mentale la Centrale rischi Banca
d'Italia, cherileva alivello centraliz-
zato le esposizioni (accordato o uti-

lizzato) o garanzie non inferiori a
3omilaeuro ele sofferenze. Gliin-
termediari sono tenutiacomunica-
re le informazioni mensilmente.

L'analisi quantitativa invece ha
I'obiettivo di approfondire gli
aspetti reddituali, finanziari e pa-
trimoniali della gestione aziendale
degliultimi quattro anni, guardan-
doin particolare a redditivita e cash
flow, struttura finanziaria, oneri fi-
nanziari, liquidita ed equilibrio fi-
nanziario. Cio si rende necessario
anche peraccedere acanali alterna-
tivi quali minibond, invoice tra-
ding, crowdfunding, venture capi-
tal, private equity, private debt e
Borsa (Aim per le Pmi).

Infine completa il rating I'analisi
qualitativa, per trasmettere alla
bancale soft information in grado
di dare un quadro completo delle
caratteristiche dell'impresa, fra cui
si ricomprende come elemento di
valutazione positiva l'attenzione al-
la corporate governance.
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Fondazione
Nazionale dei
Commercialisti

COME CAMBIA LA
PROFESSIONE.
PRIMI RISULTATI
DELL’INDAGINE
STATISTICA 2015

Documento del 30 settembre 2015
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un’area potenzialpente molto interessante per 'utilizzo 1
chiave consulenziale de1 dati contabili e fiscali che ancorché digitalizzat e trasmessi in
via telematica possono rappresentare “materia prima’ per nuove attivita di consulenza.
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informazioni di natura quantitativa e qualitativa che la banca utilizza per definire un

. giudizio di solvibilita in linea con la propria politica di rischio desiderato e, soprattutto,
FondaZIone sono concordi nel ritenere che tali difficolt 1 al za dell liari
. . i difficolta sono la naturale conseguenza delle peculiari
NaZ|onale dei caratteristiche delle PMI. le cui dimensioni non garantiscono al finanziatore un rapporto
Commercialisti costi-benefiei tale da giustificare gl investimenti informativi necessari a valutare nel

continuo la bonta delle decisioni manageriali del debitore ed 1 connessi rischi di
business. E, infatti, da tale consapevolezza che puod discendere un nuovo ruolo
consulenziale del commercialista sulla base della sua posizione strategica tra la PMI e il

COME CAMBIA LA finanziatore. 11 commercialista verrebbe a porsi, infatti, come colui che gestendo 1 dati
PROFE SSIONE della PMI ¢ in grado di abbaitere 1 costi di acquisizione e gestione di tali dati da parte
L

del soggetto che gestisce il credito, anche e soprattutto le banche. e favorire I'incontro

PRIMI RISULTATI tra le PMI e il credito.
DELL’ IND AGINE Interessante, infine, la terza domanda sul tema trattato. I commercialisti, infatti, si sono

mostrati ampiamente concordi nel ritenere che le difficolta di accesso al credito da parte

ST ATISTIC A 20 15 delle PMI si potrebbero attenuare qualora le PMI potessero ridurre la propria domanda

di credito bancario ricorrendo a soluzioni alternative per monetizzare 1 crediti e 1 debiti
Documento del 30 settembre 2015 commerciali, quali, ad esempio, un sistema di compensazione multilaterale dei
pagamenti fra le imprese, c.d. “corporate barter”.
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sl b Fondazione
dei Dartns Commercisl st Mazionala dei
# el Bop ot Cormebi Commercialisti

Documento

“Rating Advisory e Pianificazione Finanziaria
alla luce dell’evoluzione del quadro
regolamentare: il nuovo rapporto banca-

impresa e il ruolo del Commercialista”

F 8 Maggio 2019
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Obiettivi delle modifiche normative su
Imprese e banche

Loi ntervento dei | egil sl af
processi che riescano a mettere in luce per tempo

Il deterioramento della capacita delle imprese di

creare valore e soprattutto,

flussi di cassa che permettano loro di fare fronte
agli iImpeani presi nei confronti di tutti coloro che
hanno rel azioni con | 01 mj
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Ambito di intervento del legislatore

IFRS9- AQR Codice del | a
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Ambito di intervento del legislatore

La previsione di huove procedure di controllo e
programmazione sono alla base

d e latcompagnamento forzato  »

del |l 0l mprendi tore a prer
dinamica aziendale

ed attuare azioni per modificare il proprio modello
di business guando questo presenta una attesa di
peggioramento di performance economico-
finanziarie.
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Un percorso in comune

Impresa e Banca sono «obbligate» ad adottare
dei sistemi di Early Warning capaci di intercettare
| segnali di deterioramento

Vi e un forte interesse comune a mantenere
un adeguato rating creditizio
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| problemi delle imprese

Scenario attuale

AAccesso al credito
AMantenimento degli affidamenti in essere

A Ottenimento di condizioni vantaggiose
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e motivazioni

Scenario attuale

Mediamente gli imprenditori PMI

ANon conoscono le nuove regole del mercato
ANon conoscono i parametri utilizzati per la delibera
ANon conoscono i nuovi strumenti finanziari

ASi rivolgono al professionista troppo tardi e troppo poco
Spesso
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Criteri strateqgici e tattici per la concessione del
credito

Scenario operativo

NON Finanziabile Finanziabile

Oltre 4 milioni di

soggetti hanno
oesigenza

accedere al credito

e di minimizzare |

COsti

Oltre 77 milioni di richieste di finanziamento
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Elementi valutativi utilizzati dagli operatori
finanziari

Prima del rating, gli scoring

FONDAMENTALI
l ANDAMENTALI
l QUALITATIVI
BILANCIO
CENTRALE RISCHI @

MODELLO DI BUSINESS
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CO 1
Elementi valutativi utilizzati dagli operatori
finanziari

RATING BANCARIO

Cio che non e dato conoscere per il calcolo del rating
bancario e:

Scoring Bancario- Gestione del rischio di fallimento della
banca ed effetti della diversificazione
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La Centrale Bilanci




Chi e Ce.BI.

Centrale dei Bilanci nasce nel 1983 su iniziativa della Banca
doltalia, dell 6ABI e dei prii
con il compito di gestire in modo centralizzato un Sistema
Informativo Economico-Finanziario sulle societa di capitali.

E membro fondatore del Comitato Europeo delle Centrali dei
Bi | anci T1eOrghmsimo IG@l@hodi Contabilita; e socio
ordinario di XBRL Italia.
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Diffusione Ce.BiI.

mm 17 gruppi bancari

76 banche tramite Centri servizi

Professionisti / studi di
consulenza

I
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Elementi valutativi utilizzati dagli operatori

U Scoring Aziendale- Riclassificazione Centrale Bilanci
U Scoring Finanziario/Andamentale- Base dati CR

U Scoring Bancario- Gestione del rischio di fallimento della
banca ed effetti della diversificazione

RATING
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Elementi valutativi utilizzati dagli operatori

U Informazioni quantitative
analisi bilanci, centrali rischi ecc

U Informazioni qualitative
tipologia cliente, principali esponenti ecc

U Informazioni andamentali interni
analisi utilizzi e movimenti rapporti bancari aperti presso
| 01 sti1 tuto che effettua | a
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Incidenza nella determina della delibera

Altre informazioni
15-20%

Centrale Rischi

Centrale Bilanci

. 80-85% ’
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Procedura di affidamento

U P.E.F. (pratica elettronica di fido)

U Istruttoria di fido

U Acquisizione digitale dei risultati della riclassificazione Ce.BI.
U Acquisizione digitale degli andamental

U Acquisizione digitale altre informazioni quali/quantitative

U Valutazione e delibera
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La ridefinizione di vecchi percorsi:
Il Credit Rating System

Il CRS e diretto a definire una sintesi del giudizio sulla
capacita di rimborso dei debiti. Una valutazione della sua
affidabilita finanziaria prospettica.

| rating e collegato alla Probability of Default (PD) del
soggetto in valutazione ed indica la probabilita che esso sia
solvibile;

La valutazione espressa dal CRS impatta su diversi processi
bancari, quali: fase istruttoria, classificazione dei crediti,
| mpai rment, pricinge
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La ridefinizione di vecchi percorsi:
Il Credit Rating System

Migliore e il giudizio assegnato al cliente, maggiore e la
sua possibilita di accedere al credito ed ottenere condizioni
economiche migliori

Peggiore e il giudizio assegnato al cliente, minore e la sua
possibilita di accedere al credito e di vedersi riconfermate le
linee di credito e di ottenere condizioni economiche migliori
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La ridefinizione di vecchi percorsi:
Il Credit Rating System

Esempi o di variabi |l

ut

| 1 z z

nnnnnnnnn
DOTTORI COMMERGCIALISTI E DEGLI
@ llllllllllllll
MMMMMM

FO

oDC

NDAZIONE

EEEEEEEEEE



