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Il percorso formativo

m DECISION-MAKING E ANALISI DATI CON POWER BI MODULO 2 DECISION-MAKING E ANALISI DATI CON POWER BI

[LEZIONEZ | INTRODUZIONE A POWER BI LEZIONE 6 POWER BI E LA CONDIVISIONE

12 FEBBRAIO MercoLED! il dsarellilr iy e bkl 27 MARZO GIOVEDI CONDIVISIONE IN CLOUD: COME EROGARE SERVIZI Al CLIENTI TRAMITE POWER Bl

15:00-17:00
14:30-17:30 | REG. 1415
2 CFP
RELATORE: 3 CFP

DIRETTA ZOOM NICCOLO RIVETTA PRESIDENTE COMMISSIONE DIGITALIZZAZIONE DEGLI STUDI ODCEC MILANG

ODCEC MILANO ,
[LEzoNea [ POWER BI EL'ANALISI DATI AVANZATA SALA CONVEGNI RELATORE:

D ASHBOARD INTERATTIVE. FILTRI AVANZATL ANALISI VIA PATTARI 6 FRANCESCO BERGAMASCHI UNVERSITA DEGU STUDI DI BOLOGNA
26 FEBBRAIO MERCOLEDI IRepiyre ikt v iyt '

LEZIONE7 CASI PRATICI SU POWER Bl NEL LAVORO DEL COMMERCIALISTA
9 APRILE MERCOLEDI ESEMPI DI GESTIONE CONTABILE, ANALIS| COSTI, BUDGETING, PREVISIONI

14:30-17:30 | REG. 1415

3 CFP

ODCEC MILANO . -00-12:
SALA CONVEGNI RELATORE: 10:00-12:00 RELATORI:

VIA PATTARI 6 DAVID BIANCONI ODCEC PERUGIA E SPOLETO 2 CFP ROBERTO CASSANELLI CONSIGLIERE DELEGATO ODCEC MILANG

ALESSANDRO MATTAVELLI PRESIDENTE COMMISSIONE FINANZA
m N DIRETTA ZOOM E CONTROLLO DI GESTIONE ODCEC MILANO

12 MARZO MERCOLEDI AUTOMAZIONE DEI REPORT, AGGIORNAMENTI DINAMICI

10:00-12:00

2 CFP RELATORE:
ALESSANDRO MATTAVELLI
DIRETTA ZOOM PRESIDENTE C OMMISSIONE FINANZA E CONTROLLO DI GESTIONE ODCEC MILANO
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Strumenti e piattaforme di Business

Oracle APEX e una piattaforma di sviluppo
low-code che consente di creare
applicazioni aziendali scalabili e sicure.

Propone una interfaccia grafica utente con
componenti visive predefinite, semplifica
la creazione di un software e fa
risparmiare tempo.

APEX usa i linguaggi SQL e PL/SQL.

Intelligence

m)) Power BI

Power BI si occupa di Big data
attraverso I'utilizzo dell’ intelligenza
artificiale.

Connette, modella e visualizza con
facilita i dati da cui si ottengono
risposte veloci.

PBI usa i linguaggi M(trasformazione
dati in Power Query) e DAX
(linguaggio di espressione delle
formule).
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Che cosa € la Business Intelligence e
perché e importante

La Business Intelligence o BI consiste nella trasformazione dei dati grezzi in informazioni utili e
significative per |'azienda, che possano essere utilizzate per compiere scelte strategiche ed operative
piu efficaci.

Come si fa la BI?

Fase zero: comunicare con l'utente

L'analista BI e innanzitutto in grado di interagire con le figure di ogni dipartimento aziendale,
comprendendone il linguaggio ed educandole all'uso di una terminologia univoca, condivisibile dal
resto dell’azienda.
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Fase uno: comprendere la richiesta

Quanto € meno consolidato l'uso di un vocabolario aziendale univoco, tanto € piu complicato
comprendere il bisogno dell'utente. In aggiunta, l'utente, che conosce molto bene i propri processi,
avanza richieste sintetiche in cui omette dettagli di importanza fondamentale; per questo e
fondamentale sviluppare una terminologia chiara e condivisa tra tutti i membri dell’'organizzazione
aziendale.

Fase due: identificare I'origine dei dati

Le fonti dei dati aziendali sono le piu disparate. Gli esempi piu comuni sono le basi di dati, i fogli di
calcolo e i documenti di testo, ma non c'e limite alla fantasia che un‘azienda puo avere
nellimmagazzinare le informazioni. Quando un utente avanza una richiesta per la Business
Intelligence, I'analista BI deve poter conoscere dove si trovano i dati che dovra poi rielaborare. La
stragrande maggioranza dei dati sono memorizzati nei database, ma serve sapere |‘esatta fonte
interna alla base dati per poter procedere all'estrazione dei dati.
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Fase tre: elaborare i dati

I dati rielaborati vengono immagazzinati in una particolare base di dati chiamata data warehouse
(spesso abbreviato in DW o Dwh). E lei il grande protagonista dietro ad ogni progetto di Business
Intelligence: dalla sua qualita dipende la bonta dell'intero progetto e la facilita con cui si puo
realizzare la quarta fase, ovvero la presentazione visuale delle informazioni.

I due passi di rielaborazione e immagazzinamento dei dati vengono chiamati rispettivamente
trasformazione e caricamento. Assieme all’estrazione, formano quello € chiamato I'ETL, dall'acronimo
inglese Extract, Transform and Load. La rielaborazione dei dati deve seguire precise regole di
business, regole che |'azienda ha adottato nel corso degli anni.

Il data warehouse ha il pregio di esplicitare tali regole e di tenerle documentate, condividendone la
logica all'interno dell’azienda.
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Fase quattro: visualizzare l'informazione

Gli utenti che utilizzano la Business Intelligence hanno accesso solo ed esclusivamente al prodotto
finale di questa fase. E quella che viene comunemente chiamata reportistica, ovvero un insieme di
documenti che visualizzano graficamente, in varie forme e con diverse modalita di accesso ed
interazione, dati ed informazioni da essi generate (statiche e/o dinamiche).
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Sales amount per Anno, Trimestre e Mese Sales amount per Citta e Regione <
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Sales amount per Prodotto_Modello e Prodotto_Modello

LCategoria Sales %1 o Prodotto_Modello @Road-150 @ Road-250 @ Mountain-200 @ Mountain-100 @Road-650 @Road-550-W

© Biciclette 6.404.933,58 100,00%
 Biciclette da strada 487248385 7607% 3 Road-150 2.9Min
© Biciclette Mountain Bikes | 1.532.44973 2393% 4 Road-250
Totale 6.404.933,58 100,00% § Mountain-200
Mountain-100
Fatturato &
OMin 1Min 2Min 3Min
Soles amount

— 6,40Mln .

Sales amount

d ©Ana.Cr.
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PRESENTAZIONE DEI RISULTATI

E di estrema importanza presentare i dati nella maniera piu corretta. Quanto piu intuitivo e appetibile
e il risultato, tanto piu successo ha la Business Intelligence.

La BI predispone dati pronti ad essere analizzati, e la reportistica serve solamente a presentare tali
dati in modo che siano facili da comprendere.

Il reporting puo essere di tre livelli:_livello operativo, direzionale e strategico. Fra i tre livelli cambiano
i destinatari e il livello di dettaglio delle informazioni contenute nel documento.

- Il livello operativo & quello piu lontano dai vertici dell'azienda. Qui solitamente il dettaglio € molto
alto, e i grafici possono essere utili ma non necessari. La maggior parte dei dati viene presentato
in tabelle (o matrici).

- Il livello direzionale diminuisce il grado di dettaglio delle informazioni, optando per una visione piu
ampia. I grafici hanno un ruolo importante, ed € utile avere delle previsioni sul futuro prossimo.

« Il livello strategico estremizza ulteriormente questa visione. Solitamente, il reporting di livello
strategico viene sviluppato con un altro strumento di BI, il dashboarding.
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ETL: Extract Transform and Load

ETL € un processo dell'analisi dati che
estrae, trasforma e carica i dati da piu origini
in un database.

ETL pulisce e organizza i dati utilizzando una
serie di regole aziendali, per soddisfare i
requisiti di business intelligence.
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Fase di estrazione: e il processo di estrazione di dati; usando una varieta di alternative al
connettore dati, come excel, azure, xml, dati web, gli utenti possono configurare una
connessione per ogni origine dati in base al loro utilizzo.

Fase di trasformazione:

Pulizia dati: processo di organizzazione dei dati, come ad esempio il filtraggio delle righe, la
divisione delle colonne, la modifica dei tipi di dati e la formattazione;

Integrazione dati: aggiungere chiavi di ricerca, collegare tabelle e aggregare dati;
Arricchimento dei dati: creazione di colonne calcolate e tabelle dinamiche.

Fase di carico: e la fase finale, i dati trasformarti vengono inviati al database.
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a . erca app, Qlochl, TRMan € Ao ancora B Mcronck | Power 81 e » - ve . e swm » . |
Screenshot
- G Passa dai dati alle informazioni dettagliate di utilita
: e pratica con Power Bl Desktop
- Power B Desktop .
: s 44
Power Bl Desktop ° i
Microsoft Corporation ]
e :_a&
® =, 8
[ aheis
36% 21
s Descrizione
Con Power BI Desktop Fanalisi visiva & ¢
va ¢ 3 portata O Ccreare vsuakzzazioni del dat e repor
10 1 CreanOne
Permette i connettere, combinare. mo
n base alle ezigenze analuzare od espl
pubblicazione nel servizic Web di Powe
oo
Power Bl Dektop ta parte deila famiglh
distribu re contenuti di business intelig Importante. La lingua selezionata qui sotto verra applicata in modo dinamico ali‘intero contenuto della pagina.
& possibile usare il Servzio Web di Pow = =
Maostra altro
Seleziona lingua: Italiano v Scarica
£ Recensioni e valutazioni
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Scegli il download che desideri

[:] Nome file

& PBIDesktopSetup_x64.exe

G PBIDesktopSetup.exe

E stato scelto di aprire:

[%7] PBIDesktopSetup_x64.exe

tipo: exe File (362 MB)
da: https://download.microsoft.com

Salvare questo file?

Salva file

Apertura di PBIDesktopSetup_x64.exe X
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Dimensione . . L . i
Riepilogo download: https://www.microsoft.com/it-it/download/details.aspx?id=58494

361.7 M8 KBMBGB
1. PBIDesktopSetup_x64.exe . L. ) )

3302 M8 https://learn.microsoft.com/it-it/power-bi/fundamentals/service-self-

service-signup-for-power-bi#sign-up-and-license-purchase-options

Dimensione totale:361.7 MB

15 Installazione di Microsoft Power Bl Desktop (x64) X
Installazione guidata di Microsoft
Power BI Desktop (x64)
Questa procedura Quidata consente d modificare la
modaith d instalazione dele funzionaith d Maosoft
J Power BI Desktop (x64) o d rimuoverio dal computer. Per
contruare, sceghere Avant.
B Mcromon

s et



https://www.microsoft.com/it-it/download/details.aspx?id=58494
https://learn.microsoft.com/it-it/power-bi/fundamentals/service-self-service-signup-for-power-bi#sign-up-and-license-purchase-options
https://learn.microsoft.com/it-it/power-bi/fundamentals/service-self-service-signup-for-power-bi#sign-up-and-license-purchase-options
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File Home Inserisci Modellazione Visualizza Ottimizzare Guida

I& Condividi v
+
& @ ©hbEH @ b P i [A] dk ™
Recupera Cartella dilavoro di Hub dati  SQL Immettere i Dataverse  Origini Trasforma Nuove oggetto Casella di Altri oggetti Copilot
dati v Excel Onelake~ Server dati recenti v dati~ visivo testo visivi v
Blocco 2 molls per appunti Dati Query Inzerisci Calcoli Rizervaterza Condividi Copilat ) -
| [ ModalitaReport | > » » »
Compila oggetto visivo -
| | Modalita Dati | Modalita di P cerca = [ Q Cerca
— visualizzazione e 7 =
ﬂg | Modalita Modello | Filtri in questa pagina e 0 @
EHEEDR | .
o Modalita Dax query Aggiungere quii campi dati b= 04 MR B Ik oni:::;r;::sal
view Riquadri Recupera dalti
] 2p T OO .
Filtri in tutte le pagine Bﬂ @ Qa eﬁ A o
. . 123 a
Aggiungere dati al report Aggiungere qui i campi dat by &
RPYE =018
Una volta caricati, i dati verranno visualizzati nel riquadro Dati. QW aEBiEe

Valori
-
w ﬁ @' Aggiungere qui i campi dati

Drill-through

Incollare i dati in una tabella Tra report

Importare i dati da Excel Importare i dati da SQL Server Usa dati di esempio .
vuota Mantieni tutti i filtri

. . . - Aggiungere i campi di drill...
Recuperare i dati da un'altra origine — 99ng F
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. R . ® ' Strumento di navigazione o
Due modi per usare i dati di esempio

Pl | financials [z

- Opaioni di visuslzzazione * 2| sepmenm Cauntry Product DiscountBand  Uni

r \ - T ! a W Financial Sample.dsx 2] Gorvernement Canada Carretera Nane -~
L -+ b / | B fancah | Government Germany Carreter Nore
Madrmnaioet Framoe Carretera Nore
OED Sheen Midmaricet Germany Carretera None:
Seguire un'epercitazions online Pecvare in autonomia Midmarket Mexica Carretera Nane
o R ——— ———y o~ oo -
Provare un set di dati di Mot Germary Moaos _|Wone
§ . . [ | Channel Partners Canada Maontang None
esempio Aiavia edercitanone O . & mmaﬂ B R o
Channel Partners Garmany Maontana None
Midrmacioes Mexico Mantana Nore
Enterprise Canada Montana None
Small Busifeds Mexizo MOATARE Mo
Gowernment Garmany Mantany None
Enterprise Canada Mantana Nane
Migmariet United S1ates of America Montana Wone
Government Canada Paseo Nane
Midmariet Mexico Paseo None
Channel Partners Canada Pasen Nane
Government Garmany Paseo Nome
Channel Partners Germany Pases Kane
Gowernment Mexico Faseo None

Midrnaoet Framoe 4 1) Mo s

< >

WS [ | [
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File Home Insenisci Modellazione Visualizza Guida
> X 1 2 N
B @ BhE @ B PR it [A & BHE
Incolla Recupera Cartelia di lavorodi  Hub  SQL Immettere i Dataverse Origini Trasforma Aggioma = Nuovo oggetto Casella di Altri oggetti = Nuova Misura = Riservatezza  Pubblica
% dativ Excel dativ Server  dati recentiv dativ Visivo testo visivi v misura rapida
Slocco 3 mola per appunti Daul Quary Inseriscl Caicol Rservatezza Concnial ~
] Y Filtri 2 » Visualizzazioni » Campi »
Compila oggetto visivo
& P Cerca _— ’ P Cerca
~ = D
<8 Filtn st — v B8 financials
iltri in questa pagina .
Bl E oS 00 Qe ] T S

Creare oggetti visivi con i dati il l'—. o o ﬁ Q 8 A o @ &= g géz:f:w
Selezionare o trascinare i campi dal riquadro Campi sull'area di disegno report. R Py E -E D a ? n m @ e > [0 [ Oate
________________ T Filtri in tutte le pagine e BY Ay
u— EEE Aggiungere qui i campi dati Aggiungere qui | campi dati 0 Z Discounts
................ ;R — [0 T Gross Sales
e [J ¥ Manufacturing Price
e eepont a» [ Month Name
Mantieni tutti i filtri @ O Month Number
Aggiungere i campi di drill-through qui 00 Product
O I pProfit
[0 I Sale Price
[ Segment
[) ¥ Units Seld

0O Year
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File Home Guida Strumenti tabella Strumenti colonna

O eme oA o (r—

Qs Tipo di dati  Numero decimale | | § + % E]»‘S [ Categori i dat [ Senza categona | ?o"‘f'“:“'u"f' G’;‘;‘:“ cm
Servteury Formamazone Froprens Oroire Gruppe Calcod

Duti X 7 Dati »
Segment (-]  Country [~ Product || Discount Band [~| UnitsSold [~ | Manufacturing Price [~] Sale Price [~ GrossSates [~ Discounts [~] sates [~] coGs [-/|EESE -] Date [-] Month Number [~] Month Name [~ ] vear (-]

T G overnmon: | Garmeny Carretern  Neoe 151300 3 350 529550 0 52955000 39338000 13617000 01/12/2014 12 December 2014 A [’o Cerca

“ Government  Germany Paseo None 100500 10 150 352100 0 35210000 26156000 $0.540,00 01/06/2014 6 June 2014 ‘ v I financisks
Governmens | Canada Paseo Nene 172500 ) 350 603750 0 60375000 348.500,00 15525000 01/13/2013 11 November 2013 u S Sales
Government  Germany Paseo None 151300 0 350 529550 0 52955000 39338000 13617000 01/12/2014 12 December 2014
Government | Germany velo None 100500 120 350 352100 0 35210000 26156000 9054000 01/06/2014 6 June 2014 % cocs
Governmen: | France VIt None 152700 250 350 524450 0 53445000 397.02000 13743000 01/09/2013 $ Septembver 2013 B Country
Government. | France Amarits  None 2750,00 260 350 962500 0 96250000 715.000,00 247.500,00 01/02/2014 2 Fevruary 2014 > (3 Date
Government  Mexico Caresers  Low 121000 3 350 423500 4235 41926500 314.600,00 10466500 01/03/2014 3 March 2014 Discount Band
Government | Mexico Cametern  tow 139700 3 350 488950 48895 48406050 36322000 120.840,50 01/10/2014 10 Octover 2014 S Discounts
Government  France Careten  Low 215500 3 350 754250 75425 78670750 560.300,00 186407.50 01/12/2014 12 December 2014 S G Sla
Government | France Paseo tow 215500 10 350 754250 75425 74670750 $60300.00 18540750 01/12/2014 12 December 2014 5 Mharmiachsing e
Government | Canada VIt Low 343,50 250 350 330225 330225 32652275 24531000 8161275 01/04/2014 $ Apel 2014 e
Government | Mexico vt Low 1397,00 250 350 288950 48595 48406050 36322000 12084050 01/10/2014 10 October 2014
Government | Cansca Caretern  Low 285200 s 350 998200 19964 97823600 74152000 23671600 01/12/2018 12 Decamber 2014 Month Number
Government | Canads Paseo Low 285200 10 150 998200 19968 97823500 74152000 23671600 01/12/201 12 December 2014 Product
Governmens | Germany veio Low 2$66,00 120 350 1035100 20762 1017.338,00 77116000 24617800 01/10/2013 10 Octover 2013 T Profit
Government  Germany velo Low 287700 120 350 1006550 20139 $85811,00 748.020,00 23879100 01/10/2014 10 October 2014 T Sale Price
Government | Germany VT Low 257700 250 350 2006950 20130 98651100 74802000 23879300 01/10/2014 10 October 2014 S
Government  United States of America VT Low 26500 250 150 93100 1862 5123300 6916000 2207800 01/12/2013 12 December 2013 T Urts Scld
Government | Mexico VT Low 140,00 20 350 679000 13550 66542000 $04400,00 16102000 01/12/2013 12 December 2013 =
Government  Germany Amarits  low 298600 260 350 1038100 20762 1017.338,00 771.160,00 24617800 01/10/2013 10 Ocrover 2013
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File Home Guida
' I (& &8 [ B [2 BHEHE 2 XA
=1
: @ @ B @ o & Lo S 4
Recupera Cartells di lavorodi Hub  5QL  Immettere | Dataverse Onigini Trasforma Aggioma Nuova Nuova Nuova Gestione di Visuslizza = Configurazione di Domande e Linguaggio  Schema Pubblica
dati~ Excel dati~ Server dati recenti~ dati ~ misura colonna tabella ruoki come nposte v linguistico «
BI0CEo B MOLE DR BpDUNT pal Quwry Raz=r Caey SeCurezza Domandd & oot e 1 ] Congrig
el Campi
Proprieta » =
22! L Cerca
~  Schede
!&E ~ 8 financials
Maostra il database nell'intestazione quando
& E Sales
applicabile
Ne O ¥ coGs
@ Country
financials o Maostra campi correlati quando la scheda é E Date
COmprEssa Discount Band
¥ Sales Si @ ¥ Discounts
¥ COG 3 Gross Sales
Aggiungi i campi correlati all'inizio della scheda
@ Country E Manufacturing Price
= No O—
] Date Maonth Name
Discount Band Month Number
2 Discounts Product
E Gross Sales E Profit
2 Manufacturing Price 2 Sale Price
Month Name Segment
Month Number 2 Units Sold
Product Year
T Profit
¥ Sale Price
Segment

3 Units Sold
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File Home Guida Strumenti tabella Strumenti colonna
@ Nome ‘ Sales J 5% Formato IGEnenle - > Esecuzione del riepilogo \ Somma - @F:I IELE L% E
(33 Tipo didati‘Numem decimale ~  $+% 9% B categoria di dati lSenza categoria u‘ S;t:ampf G;‘:ﬁ:d' _ii?;i'l :::::a
Struttura Formattazions Proprieta Ording Gruppi Relazioni Caleoli
W X v
Segment |~ | Country [=] Product | ~| Discount Band [~ | UnitsSold |~ Manufacturing Price [~ | Sale Price |~ | Gross Sales |~ | Discounts |- |/ Sales | - | COGS [~ | Profit [~| Date |[~| Month Number [~ | Month Name |~ | Year [~ |
g Government  Germany Carretera None 1513 3 350 528550 0 529550 383380 136170 01/12/2014 12 December 2014
Government | Garmany Paseo None 1006 10 350 352100 0 352100 261560 50540 01/06/2014 & lJune 2012
ig Government  Canada Paseo None 1725 10 350 603750 0 603750 445500 155250 01/11/2013 11 November 2013
Government | Garmany Pasea None 1513 10 350 529550 0 529550 393380 136170 01/12/2014 12 December 2014
Government | Garmany Velg None 1006 120 350 352100 0 352100 261560 S0540 01/06/2014 & June 2014
Government  France VIt None 1527 250 350 534450 0 534450 297020 137430 01/09/2013 g Saprember 2013
Government  France Amarilla None 2750 260 350 862500 0 862500 715000 247500 01/02/2014 2 February 2014
Government  Mexico Carretera Low 1210 3 350 423500 4235 419265 314500 104655 01/03/2014 8 March 2014
Government = Mexico Carretera Low 1387 3 350 485850 45585 4840605 563220 1208305 01/10/2014 10 October 2014
Government  France Carretera Low 2155 3 350 754250 75425 7467075 560300 1854075 01/12/2014 12 December 2014
Government  France Paseo Low 2155 10 350 754250 75425 7467075 560300 1854075 01/12/2014 12 December 2014
Government  Canada vIT Low M35 250 350 330225 330225 32692275 245310 8151275 01/04/2014 4 April 2014
Government  Mexico viT Low 1387 250 350 4858850 45858.5 4840605 363220 1208405 01/10/2014 10 Qcrober 2014
Government  Canada Carretera Low 25852 3 350 §98200 19964 975236 741520 236716 01/12/2014 12 December 2014

Government  Canada Faseo Low 2852 10 asp $55200 15964 878236 741520 236716 01/12/2014 12 December 2014
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es
] 2013 - .
Government € 52.504.260.67
D 2014 Small Business €42427918,50
Enterprise €19.611.60438
Midmarket €2.381.883,08
Channel Partners  €1.50059364  Sales per Product e Product
Totale € 118.726.350,26 Product @Pasz0 @VTT @\clo @Amarilla @ Montana @Carretera
€ 118,73Mln s
s VvIT € 20.5Min
Sales 3 Velo €183Min
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ontana € 154Min
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Riferimenti

Niccolo Rivetta
Dottore Commercialista/Revisore
legale
niccolo.rivetta@studiorivetta.it
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